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Podnikova mobilita . l

Chcete dosiahnut

vyssi vykon v predaji?
Ano, ale musi to byt zabava
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Riadenie siete obchodnikov
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Ako dosiahnut vyssi vykon v predaji?

 —

Real-time management

 Okamzité prijimanie rozhodnuti

Sy
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 V kazdom Case dostupné
informacie
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Mobilny reporting . l

v’ Atraktivita

v Hravost

v’ Osobitost

v Dostupnost
v’ Sutazivost

v" Chrobak vo vrecku
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Modelova situacia

> Predajna MLM siet
> 1500 obchodnikov
> 8 urovni riadenia

Ciele: e~
1. Pravidelne ziskavat novych ;q

klientov (zmluvy)

2. Pravidelny nabor novych
spolupracovnikov
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Modelova situacia
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Timova statistika
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Modelova situacia
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Modelova situacia

Home Strom Obchod

Nové Novy

r
Tlm zmluvy | nabor

Jozef Antal
058546 22

Andrej Valent '
157431 735
Fedor Galan 8

22975@_

Anton Grec
085423 24
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Modelova situacia

Andrej Valent
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Cielom bolo poskytnut viziu ako
sa daju ziskavat informacie pre
riadenie velmi atraktivne,
efektivne a v redlnom Case. ’4
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Dakujem za pozornost

Peter Varga

peter.varga@softec.sk

SOFTEC, spol. s r.o.

Jarosova Office Centre
Jarosova 1
831 03 Bratislava
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